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Empresas

CLIENTES HAY MAS DE 7 MILLONES EN ESPANA

Laventa directa

mejora sus resultados

Castilla-La Mancha es una de las comunidades que han conseguido
mantener sus cifras de 2010, facturando mas de 26 millones
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El sector de la venta direc-
ta mejoray los resultados
de 20101o confirman. Cas-
tilla La Mancha, una de las
comunidades que ha con-
seguidomantener sus cifras
en 2010, facturo
26.337.196 euros. A nivel
nacional, el sector ha obte-
nido wunas ventas de
512.299.348 euros.

En la actualidad,
201.748 personas se dedi-
can a la venta directa, un
9.6% mas que en el aio an-
terior. Los asociados ala
AVD han registrado en
2010 unaprogresivaincor-
poracion del hombre a una
profesién dominada por el
sector femenino. Aunque
lasvendedoras de venta di-
recta siguen siendo mayo-
ria, 174.494, este ano se
han incorporado al sector
5.247 hombres lo que su-
ponen un total de 27.524
comerciales masculinos de-
dicados alnegocio delaven-
ta directa.

Conunvolumen de pedi-
dos en 2010 suministrados
a clientes de mas de 7 mi-
llones, se constata unaten-
dencia que serepite de otros
anos,yeselincremento del
valor delos mismos: 32 eu-
rosfrente alos 30 de media
del ano pasado. “El cliente
deventa directa es muyfiel,
prueba, repite y consume
nuevos productos”, afirma
Ribas, Presidente dela AVD.
La venta de productos cul-

La venta directa esta subiendo enteros respecto a otras ventas.

ESPANA

Elvolumen de
ventas fue demas de

512 millones de
euros

turales, joyeriaybisuteria,
cosmética, nutricionales,
sistemas de coccion, mena-
jedelhogarytextil han sido
los principales impulsores
de las ventas del sector.

Fundacion
Fundadaenladécadadelos
70, La Asociacion de Em-

PROFESION
Masde 17.000
personas se

incorporaron en
2011

presas de VentaDirecta, se
constituyo para represen-
tar los intereses del sector
ydelas empresas asociadas
ante los Organismos Publi-
cos, Asociaciones de Con-
sumidores y la opinién pu-
blica. Su objetivo principal
es acreditary dar prestigio
alaimagen de La Venta Di-

rectay, paraello, desarro-
lla politicas activas conlas
que dotar al canal de los
mas altos principios co-
merciales existentes en el
Mercado. Actualmente,
cuenta con 18 empresas
asociadas que comerciali-
zan una amplia gama de
productos: libros, CD, cos-
méticos, cuidado personal,
joyeria, bisuteria, lence-
ria, sistemas de coccion,
menaje parael hogar, con-
servacion de alimentos, pe-
quenos electrodomésticos,
productos nutricionales,
ete., utilizando principal-
mente el sistema de Ven-
ta Directa.
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Cecam ha hecho balance del programa Primer Contrato.

ARCHIVO

Cecam hace
balance del
Primer Contrato

En Castilla-La Mancha
se han aprobado un
total de 1.500
primeros contratos
desde el inicio
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Con el objetivo devalorarlas
actuaciones llevadas a cabo
en estos primeros meses del
ano ademas de hacer balan-
ce delprograma Primer Con-
trato, los técnicos del Plan
por el Crecimiento, la Con-
solidacion y la Calidad del
Empleo en Castilla-La Man-
cha de la Confederacion Re-
gional de Empresarios de
Castilla-La Mancha (Cecam
Ceoe Cepyme) han mante-
nido unareunioén de coordi-
nacion.

Asimismo analizaronlos
resultados obtenidos traslas
actuacionesrealizadaspara
difundir e informar sobre el
programa Primer Contrato.
Segun los datos correspon-
dientes al mes de mayo, se
aprobaron 1.500 contratos
entodalaRegion, dentro de
este programa. El objeto de
esta medida era conceder

subvenciones publicas a
empresasy entidades, que
formalizasen un contrato
laboral en practicas a jor-
nadacompletade almenos
6 meses con personas des-
empleadas tituladas de la
region.

Desde la entrada en vi-
gor de esta normativa, los
técnicos de Cecam han in-
formado y asesorado alos
empresarios sobre estaayu-
daalacontratacion, entre-
gandoles material infor-
mativo oinformandoles en
las distintas charlas y jor-
nadas que se hanrealizado
portodalaregion.

En estos momentos, esta.
previsto llevar a cabo una
primera visita de segui-
miento tanto a la empresa
como al titulado contrata-
do. Ademas realizaran un
seguimiento durante el pe-
riodo en que estavigente el
contrato asi como poste-
riormente, con elfin de com-
probar la eficacia del pro-
grama, entre otras cosas.

Cecam contintiaademas
con sulabor de difusiénin-
tentandollevarlas caracte-
risticas de los programas
que conforman el Plan.

UTILIZACION SOLO SE USA EN ALGUNAS SOLDADURAS

La prohibicion del cadmio no
preocupa alasjoyerias

R. Abellan
C-LM

La Unién Europea prohibia
haceunosdiaslautilizacion
apartir de diciembre del cad-
mio enjoyas-exceptolas an-
tigiiedades- al haber detec-
tado una presencia elevada
en articulos de bisuteriay
quetambién se utiliza en al-

gunos procesos de joyas. Y
esque, senalaban, puede te-
ner un efecto peligroso si se
tiene contacto conlapiel, so-
bre todo en el caso de los 1ii-
nos.

Laprohibicién abarcaade-
mas el cadmio de todos los
plasticos y barras de solda-
dura utilizados para soldar
diferentes materiales, yaque

losvapores emitidos duran-
te este proceso son peligro-
sossiseinhalan. También se
prohibe en los producos de
plastico y alienta la recupe-
raciéndelosresiduosde PVC
para su uso en varios pro-
ductos de construccion.
Desde la Asociacion Es-
panola de Joyeros, Plateros
v Relojeros se ha senalado
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La prohibicion de utilizar cadmio no afecta a las joyeria;.

que a nivel de joyas este
temano vaaincidir practi-
camente ennadateniendo
encuentaque salvo alguna
soldadura, elresto dejoyas
no suele llevar esta sus-
tancia.

Asilo aseguraga la se-
cretariageneral, Giovanna
Tagliavia. “Al sector no va
arepercutir porque casino
se dayentodo caso el pro-
blema podria ser para los
operarios en el proceso de
produccion, perolaverdad
es que no lo creemos ni si-
guieraen ese sentido”, dijo.




