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Opinión 
ALI  

Desde que la 
Iglesia introdujo la 
figura de los Reyes 
Magos llegados de 
algún punto 
indefinido de 
Oriente y los 
cuentos orientales 

crearon el mito de los sultanes 
dueños de fantásticas fortunas y 
harenes no menos repletos, nada 
produce tanta fascinación en las 
mentes patrias como la llegada de 
un jeque dispuestos a derrochar 
los millones. Un demostración 
evidente de que España no es en 
absoluto racista, porque recibe a 
los ricos con los brazos abiertos, 
vengan de donde vengan.  
Por: Alberto Ibáñez  
Leer más...  
 
La semana política que 

empieza.- Sí, se pueden hacer 
muchas cosas.  
La nota de la política nacional 
más destacada me ha parecido el 
"papel" salido de la convención 
autonómica del Partido Popular en 
Baleares, en el que Mariano Rajoy 
plasma una serie de compromisos 
para cuando llegue a gobernar. 
Compromisos genéricos, poco 
revolucionaros, pero algo es algo. 
Ahora, en los ochenta días que 
faltan para unas elecciones 
municipales y autonómicas que, a 
este paso, amenazan con 
convertirse en un plebiscito, los 
"populares" tendrán que 
desarrollar esas ideas para 
plasmar en qué van a quedar sus 
compromisos de austeridad y 
lucha contra la corrupción. Porque 
la alternativa no puede ser 
inevitable: tiene que ser deseable 
y creíble.  
Por: Fernando Jáuregui  
Leer más...  
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Economía/Empresas.- El sector de venta directa factura un 
1,6% más pese a la crisis e incorpora 17.000 nuevos 
vendedores  
13 del 04 de 2011 
 

 
MADRID, 13  
 
Las empresas de venta directa cerraron 2010 con una facturación 
de 512,29 millones de euros en España, lo que representa un 
incremento del 1,6% respecto al ejercicio anterior, a pesar de la 
crisis y de la atonía del consumo, según la asociación empresarial 
del sector, que representa a firmas como Avon, Círculo de 
Lectores o Cristian Lay. 
 
El crecimiento del desempleo en el país ha favorecido además un 
aumento del 9,6% en el número de personas que se dedicaron 
como vendedores a este sector, hasta 201.748 comerciales, 
alrededor de 17.000 más que al cierre de 2009. 
 
En rueda de prensa, el presidente de la Asociación de Empresas de Venta Directa, Benito Ribas, destacó que, en 
un contexto económico "duro", este sector ha conseguido superar las ventas del ejercicio anterior --cuando creció 
un 3%-- y se muestra seguro de que volverá a crecer en 2011, aunque "va a ser un camino muy difícil". 
 
El volumen de pedidos suministrados a clientes se mantuvo estable, con un total de 7,11 millones, mientras que el 
valor se situó en 32 euros por pedido, dos euros más que en 2009. Las empresas contuvieron los precios y el 
algunos casos asumieron la subida del IVA. 
 
Los productos culturales, la cosmética, la bisutería y el menaje del hogar fueron los principales impulsores de las 
ventas del sector, según datos de la asociación, que detalla que Andalucía, Cataluña y Madrid concentran el 47% 
de la facturación de la venta directa. 
 
Ribas subrayó que, si bien se trata de una actividad marcadamente femenina, cada vez se animan más hombres a 
emprender un negocio de venta directa. En 2010, unos 5.250 hombres se incorporaron como vendedores a las 
empresas del sector. 
 
Desde la patronal señalaron que el número de comerciales continuará creciendo en este sector, que puede ser 
una "salida interesante" para personas de cualquier edad y que ofrece libertad de horarios. "El ratio de vendedores 
por habitante es en España inferior al de la mayoría de países occidentales; hay mucho camino por recorrer", dijo 
el secretario general de la asociación, Juan Turró. 
 
VENTA POR INTERNET. 
 
Preguntados acerca del canal "online", Ribas y Turró detallaron que las empresas de venta directa utilizan Internet 
como herramienta que facilita la realización de pedidos, pero tratan de realizar la distribución a través de sus 
vendedores. 
 
"Todas las empresas tenemos una presencia importante en Internet, pero intentamos que no se pierda el contacto 
personal", apuntó Ana Valor, directiva de Avon. 

E.P.

10 Votar . . .

Noticias relacionadas 
Los vendedores de coches piden una reunión con Sebastián ::: Leer más...  
 
Economía.- La industria textil asegura que eliminar aranceles a Pakistán puede afectar a un millar de empresas en 

España ::: Leer más...  
 
La venta directa en Cantabria ascendió en 2009 a 4,6 millones de euros ::: Leer más...  
 
Las ventas de tractores caen un 24% hasta junio en Cantabria, igual que la media ::: Leer más...  
 
Economía/Empresas.- Telefónica informará a las empresas sobre la utilización de la factura electrónica ::: Leer más...  
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22:59:58 ::: Egipto pide a 
EEUU que le perdone una 
deuda de 2.400 millones de 
euros  
 
22:49:58 ::: EEUU denuncia 
que Irán ayuda a Siria a 
sofocar las revueltas 
opositoras  
 

::: EEUU  L  
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::: ¿LA CRISIS VA A 
AFECTAR A TUS VACACIONES 
DE ESTE AÑO? 

::: ¿DEBERÍA ESTAR 
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ESPAÑA DE PUERTOCHICO? 
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