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Presentacion de Resultados del sector de la venta directa en 2010

CADA VEZ MAS HOMBRES SE DEDICAN A LA VENTA DIRECTA

Mas de 200.000 personas se dedicaron a la venta directa en 2010, un 9.6% mas que en 2009. Se
constata una progresiva incorporacion del hombre al sector — 5.247 mas—-y un incremento del valor
de los pedidos suministrados a clientes, segtin datos de la Asociacion de Empresas de Venta Directa
presentados esta mafiana.
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El sector crece de forma constante. En 2010, la venta directa ha generado un volumen de ventas de
mas de 512 millones de euros, lo que supone un 1.6% respecto al afio anterior.

Madrid, 13 de abril de 2011.- Mas de cinco mil hombres y casi doce mil mujeres se han incorporado a
la venta directa en 2010, un 9.6% mas que en 2009. “Nuestro sector es marcadamente femenino, pero
que cada vez mds hombres se animan a emprender un negocio de venta directa, probablemente
porque es compatible con otras situaciones laborales”, afirma Benito Ribas, Presidente de la
Asociacion de empresas de Venta Directa. Actualmente, 201.748 personas son comerciales de venta
directa. Situaciones de desempleo, jubilaciones anticipadas o necesidad de conciliar estudios o familia
con una ocupacién profesional son algunas de las motivaciones para embarcarse en un negocio de
venta directa.

Segln las estadisticas que la Asociacion de Empresas de Venta Directa ha recabado entre sus
asociados, las principales empresas que venden en Espafia sus productos a través de este sistema de
comercializacién, el sector ha tenido un volumen de facturacion en el pasado ejercicio de 512.299.348
euros, un 1.6% mds que en 2009. Con un volumen de pedidos en 2010 suministrados a clientes de
mas de 7 millones, se constata una tendencia que se repite de otros afios y es el incremento del valor
de los mismos: 32 euros frente a los 30 de media del afio pasado. “E/ cliente de venta directa es muy
fiel, prueba, repite y consume nuevos productos”, afirma Ribas, Presidente de la AVD.

Andalucia, Catalufia y Madrid son las Comunidades déonde mas pedidos y distribuidores de venta
directa se concentran, representando el 47% de la facturacion del sector. Los productos culturales,
joyeria y bisuteria, cosmética, nutricionales, sistemas de coccidn, menaje del hogar y textil fueron los
principales impulsores de las ventas del sector.

Acerca de la Asociacién de Venta Directa

Fundada en la década de los 70, La Asociacion de Empresas de Venta Directa, se constituyd para representar los intereses del
sector y de las empresas asociadas ante los Organismos Publicos, Asociaciones de Consumidores y la opinion publica. Su
objetivo principal es acreditar y dar prestigio a la imagen de La Venta Directa y, para ello, desarrolla politicas activas con las
que dotar al canal de los mas altos principios comerciales existentes en el Mercado. Actualmente, cuenta con 19 empresas
asociadas que comercializan una amplia gama de productos: libros, CD, cosméticos, cuidado personal, joyeria, bisuteria,
lenceria, sistemas de coccidén, menaje para el hogar, conservacion de alimentos, pequefios electrodomésticos, productos

nutricionales, etc., utilizando principalmente el sistema de Venta Directa.
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