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Buongiorno acuerda escindir una parte de su negocio B2B (que representa cerca del 20% de los ...

* Esta operacion permitird tener un mayor enfoque en el desarrollo de los negocios B2C y B2B. e La parte
que comprende este spin off tuvo unos ingresos de 50 millones de euros y un EBITDA de 8 millones de
euros en 2010. e Francisco Partners y Buongiorno seran socios al 60-40% en la nueva compaiiia. e La
operacidn estd condicionada al acuerdo final con Mitsui para la venta de sus participaciones en B! India y
B! Digital. Mitsui es el segundo mayor accionista de Buongiorno. e Estd previsto que unos 350 de los 1250
empleados de B! formen parte de la nueva compafiia, junto con los 150 empleados de B! India. e Con el
cierre de esta operacién Buongiorno espera mejorar su posicion financiera neta en cerca de 50 millones
de euros, después de haber adquirido las acciones de Mitsui en B! Digital y B! India. La posicion financiera
neta posterior a este acuerdo incluird un pago inicial por parte de Francisco Partners y un pago aplazado
por parte de la nueva compafia. Buongiorno S.p.A. (FTSE Italy STAR: BNG), multinacional lider en
servicios y soluciones de mobile connected life, ha anunciado hoy un acuerdo vinculante con la firma
inversora Francisco Partners, para crear una sociedad conjunta a partir de un spin off de parte de su
negocio B2B, que engloba las areas de mobile marketing y mobile advertising, programas de fidelizacion,
mensajeria y aplicaciones. Francisco Partners es una firma lider de capital riesgo, con amplia experiencia
en inversiones orientadas exclusivamente al sector tecnolégico, gestionando aproximadamente 7.000
millones de ddlares en una amplia cartera de inversiones en negocios digitales de alto potencial de
crecimiento. La nueva compafiia, que serd gestionada de forma independiente, estara participada al 60 y
40% por Francisco Partners y Buongiorno, respectivamente, y se apalancara en la amplia experiencia
tecnoldgica y de gestidn, asi como en el enfoque multigeografico y las sélidas relaciones con los
operadores de Buongiorno, junto con la acreditada y exitosa trayectoria de Francisco Partners en
inversiones orientadas al desarrollo de tecnologia y servicios globales. “En sus primeros 11 afios,
Buongiorno ha conseguido un sélido posicionamiento tanto en el ambito del B2C como en el de B2B
dentro de la industria de internet movil” ha comentado Mauro Del Rio, fundador y presidente de
Buongiorno. “En una industria vibrante y de rapidos cambios se abren constantemente nuevas e
importantes oportunidades. Por eso creemos que este es el momento de tener un mayor foco para
aprovecharlas y la asociacion con Francisco Partners serd clave para ello. Como inversor de primer nivel,
orientado al sector tecnoldgico, Francisco Partners aportara el conocimiento y la disciplina necesaria para
acelerar nuestro crecimiento en el ambito del marketing moévil y el CRM. Y estamos encantados de dar
este paso en total acuerdo con nuestro socio a largo plazo Mitsui”. “Estamos impresionados por la
trayectoria de fuerte crecimiento de este nuevo proyecto, asi como por la innovacién de sus productos y
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sectoriales de toda Espafia, que en conjunto representan a mas de 1 millén de empresas -con un cifra de
negocio cercana a los 150.000 millones de euros- y que dan empleo a mas de 4,5 millones de
trabajadores y autonomos (www.pmcm.es).

http://oficinadeprensaonline.es/?p=2794
[CONTACTO]

FastCup inicia el periodo vacacional a punto de firmar cinco nuevas franquicias.

[IMAGEN]La franquicia especializada en la venta de vasos de plastico y menaje de un sélo uso
a nivel nacional recibe al dia una media de diez solicitudes de informacién de potenciales
franquiciados y espera firmar en breve cinco nuevas franquicias.

El concepto de negocio, basado en la comercializacion de un consumible que permite una fidelizacion muy
elevada de los clientes, la baja inversion inicial sin apenas gastos de estructura, un alto margen operativo,
junto a un canon y un royalty econdmicos estan generando un gran volumen de potenciales franquiciados
interesados en la ensefa por lo que desde la central de FastCup se espera abrir en los proximos meses
varias franquicias.

Actualmente hay dos procesos de seleccion muy avanzados en Barcelona, otros dos en Valencia y uno en
las Islas Baleares.

Desde la Direccion Comercial de FastCup se matiza que a pesar de recibir un gran nimero de solicitudes
de informacién, el nimero de nuevas aperturas en los proximos meses sera cercano 0 un poco superior a
los objetivos establecidos inicialmente, ya que se descartan un gran numero de candidaturas por no
cumplir el perfil de franquiciado que se considera mas optimo para garantizar el mejor de los resultados
posibles.

[CONTACTO]

CITIC alcanza una cifra de ingresos record en 2010 y experimenta un crecimiento superior al 15%

El Centro tuvo unos ingresos totales de 6,32 MM de euros durante el pasado afio. La distribucion de los
mismos se mantiene respecto al afio anterior, dividiéndose principalmente entre asistencias técnicas
realizadas a clientes y patronos, y obtencién de subvenciones por competitividad de los proyectos de
1+D+i presentados. Este dato junto a la renovacion de la Certificacion de realizacion de actividades de
Investigacion, Desarrollo e Innovacion Tecnoldgica, concedida por AIDIT, muestran el rigor cientifico y la
gestion eficaz de la entidad. El Centro Andaluz de Innovacién y Tecnologias de la Informacion y las
Comunicaciones (CITIC) crecié un 15,33% durante el ejercicio 2010 respecto al afio anterior alcanzando
una cifra de ingresos de 6,32 millones de euros. Para el Centro, este crecimiento supone un aumento en
su cifra de negocios de 840.000 € a lo largo del pasado afio. Este dato supera las cifras de ingresos
experimentadas hasta el momento, constituyendo un récord ya que es el volumen de ingresos mas alto
alcanzado en los 9 afios de actividad del Centro Tecnoldgico desde que iniciara su actividad en 2002. La
estructura de dichos ingresos revela que el 17% del total corresponde a Asistencias Técnicas realizadas a
clientes y entidades del Patronato de la entidad. El 83% restante procede de la obtencién de subvenciones
derivadas de la competitividad de los proyectos de I+D+i presentados por el Centro en las
Administraciones Publicas. Durante el pasado afio CITIC presenté un total de 72 propuestas de proyectos
ante organismos de financiacion publicos autonémicos, nacionales e internacionales. El resultado fueron
19 nuevas propuestas aprobadas y un total de 32 proyectos en ejecucion. El rigor cientifico, la gestion
eficaz y el papel activo de CITIC en el fomento de la I+D+i quedd garantizado el pasado afio por la
entidad AIDIT (Agencia de Acreditacion en Investigacion, Desarrollo e Innovacién Tecnoldgica). En
Febrero de 2011 dicha entidad ha vuelto a renovar por segundo afio consecutivo la Certificacion de 46
personas de la plantilla del Centro Tecnoldgico, calificandolas oficialmente como Personal Investigador
dedicado a actividades de Investigacion, Desarrollo e Innovacion, conforme al Real Decreto 278/2007. El
compromiso del Centro Tecnoldgico con la Calidad en sus gestiones y actividad que patente a través de su
Sistema de Gestion Integrado de Calidad, I+Di y Medio Ambiente, certificado por la entidad AENOR seguin
las normas UNE 9001:2008, UNE 166002:2006 y UNE 14001:2004. Para el presente afo el Centro dirige
sus esfuerzos hacia la internacionalizacion de su actividad, el refuerzo de la Transferencia de Tecnologia o
la ampliacién de servicios orientados a empresas y emprendedores, entre otros. El Centro Tecnoldgico El
Centro Andaluz de Innovacién y Tecnologias de la Informacién y las Comunicaciones (CITIC), creado en
marzo de 2002, es una Fundacién privada sin animo de lucro situada en el Parque Tecnoldgico de
Andalucia (PTA) que se encuentra asociada a la Red de Espacios Tecnoldgicos de Andalucia (RETA).
Compuesto por un patronato de 38 entidades lideres en el sector TIC, este Centro Tecnoldgico tiene la
mision de actuar como nexo de unidn entre los conocimientos de la [...]

A Catalunya les empreses de Venda Directa han facturat més de 70 milions de euros
Les empreses de venta directa associades a I'AVD van facturar l'any passat 70.219.220 d’euros a
Catalunya.

El global de vendes a tot I’estat espanyol va ser més de 512 milions d’ euros, un 1,6% més en
relacié a I’any anterior.

Més de 17.000 persones és van incorporar el 2010 a la professié de comercials de venda directa, un 9,6%
més que en el 2009. S’evidencia una progressiva incorporacié de I’'home al sector i un increment del cost
de les comandes subministrades a clients, segons l'informe de la AVD dels resultats del sector de la venda
directa a Espanya al 2010.

Madrid, Julio del 2011.- El sector de la venda directa creix de forma constant i els resultats del 2010 ho
confirmen. En concret, Catalunya, una de les Comunitats que més ha multiplicat les xifres el 2010, va
facturar 70.219.220 d’euros. A nivell nacional, el sector ha obtingut unes vendes de 512.299.348 d’euros.

A l'actualitat 201.748 persones es dediquen a la venta directa, un 9.6% més que a I'any anterior. Els
associats a I’AVD han registrat al 2010 una progressiva incorporacié de I’home a una professié dominada
pel sector femeni. Encara que les venedores de venda directa continuen sent una majoria,174.494,
aquest any s’han incorporat al sector 5.247 homes, la qual cosa suposa un total de 27.524 comercials
masculins dedicats al negoci de la venda directa.

Amb un volum de comandes el 2010 de més de 7 milions subministrats a clients, es constata una
tendéncia que ve d'altres anys i es I'increment del valor promig de la comanda: 32 euros davant dels 30
de mitjana de I'any passat. “El client de venda directa es molt fidel, proba, repeteix i consumeix nous
productes”, afirma Ribas, President de I’AVD. La venda de productes culturals, joieria i bijuteria,
cosmeética, nutricionals, sistemes de coccid, productes per la llar i téxtil han estat els principals impulsors
de las vendes del sector.

Catalunya, continua sent una de las tres Comunitats que més va facturar junt amb Andalusia i Madrid,
gracies a la gran concentracié de comandes i de personal de vendes
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Amb relacié a la Asociacion de Empresas de Venta Directa

Fundada a la década dels 70, I’Asociacion de Empresas de Venta Directa, amb seu a Barcelona es va
constituir per representar els interessos del sector i de las empreses associades davant els Organismes
Publics, Associacions de Consumidors i opinié publica. El seu objectiu principal es acreditar i donar prestigi
a la imatge de la Venda Directa i, per tant, desenvolupar politiques actives dotant al canal dels més alts
principis comercials existents al Mercat. Actualment, sén 18 empreses associades que comercialitzen una
amplia gama de productes: llibres, CD, cosmétics, cura personal, joieria, bijuteria, llenceria, sistemes de
coccio, productes per la llar, conservacié d’aliments, petits electrodoméstics, productes nutricionals, etc.,
utilitzant principalment el sistema de Venda Directa.

[CONTACTO]
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