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]La cadena de centros auditi-
vos Gaes facturó 159,5 millones
de euros en el 2008, un 5,39%
más, y prevé abrir entre 20 y 30
nuevos locales en todo el mun-
do en el 2009, informó la com-
pañía, que en el 2008 realizó 51
aperturas (38 en España y 13 en
el exterior). Gaes cuenta ahora
con 519 centros. / Redacción

]El grupo turístico Serhs tuvo
un beneficio neto de 5,53 millo-
nes de euros en el 2008, el
8,90% menos que en el ejercicio
del 2007, según la compañía.
Serhs registró una facturación
de 526,47 millones durante el
año 2008, el 10,50% superior al
ejercicio del año pasado, de
476,44 millones. / Redacción

]El Centro Tecnológico de la
Fundació Ascamm, con sede en
el Parc Tecnològic del Vallès,
participa y colabora en el pro-
yecto europeo Co-Nanomet. En
el proyecto participan centros y
universidades de varios países
europeos y apunta a la difusión
de la nanometrología en todos
los ámbitos. / Redacción

]El Ministerio de Ciencia e
Innovación ha dotado con 2,5
millones de euros el proyecto
Nanosost del IQS. Nanosost es
un proyecto del departamento
de ingeniería química del IQS
en materia de seguridad in-
dustrial. El consorcio Nano-
sost está integrado por 21 miem-
bros. / Redacción
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P olyKlyn es una empresa
deTerrassa especializa-
da en el alquiler y la ven-
ta de sanitarios portáti-

les. El gran tirón y más de la mi-
tad de sus ingresos se han debido
al sector de la construcción, con
la instalación de sanitarios y du-
chas a pie de obra; pero esta divi-
sión ha caído un 30% en el últi-
mo año. PolyKlyn también insta-
la cabinas en eventos y playas, un
negocio de momento estable.
Pero para asegurarse el creci-

miento la compañía ha apostado
por un nuevo producto: los lava-
manos apilables y plegables, pen-
sados para grandes acontecimien-
tos populares pero también para
ejércitos, situaciones de emergen-
cia o incluso campos de refugia-
dos. “Nos hemos homologado pa-
ra ser proveedores de la ONU y
la OTAN”, explica Marc Miquel,
responsable de PolyKlyn.
La empresa nació hace quince

años cuando el ingeniero Joan
Miquel y su hijo Marc pensaron
en montar un negocio de futuro.
Marc, que entonces tenía 22
años, era comercial de motos y se
vio afectado por la crisis del 92.
La familia Miquel tenía un cata-
marán y los recambios venían de
EE.UU., y decidieron preguntar-
le al importador qué negocios
que allí funcionaban podían te-
ner futuro en España.Miquel ex-
plica que entonces las constructo-
ras estabanmás preocupadas por
la seguridad que por la higiene, y
que por eso diversificaron en pla-
yas y acontecimientos culturales
y no fue hasta el cambio de siglo
que les llegó el boom de la cons-

trucción. Polyklyn dispone de
9.000 cabinas sanitarias para al-
quilar, y se encarga de su limpie-
za y mantenimiento. Desde una
unidad instalada en un jardín fa-
miliar para una boda, hasta las
3.000 que colocó en Valencia por
la visita del Papa.
Al principio Polyklyn contó

con un tercer socio, pero ahora
es 100% propiedad de los Mi-
quel. “Nuestra ventaja es que es-
te negocio es nuestra actividad
principal, y hemos investigado y
añadido innovaciones, como la

palanca de activación con el pie;
o los sanitarios de recirculación,
que no necesitan estar conecta-
dos a la red”. Miquel explica que
funcionan con líquido neutrali-
zante y ahorran 6.000 litros de
agua por 750 usos.
“Hace ocho años decidimos fa-

bricar todo aquí: tenemos provee-
dores locales y nosotros ensam-
blamos”. La empresa facturó 10,7
millones en 2008, casi lo mismo
que en 2007: la exportación su-
mócasi 150.000 euros. En los últi-
mosmeses ha acometido una im-
portante restructuración: “de 155
personas en mayo, ahora somos
105”. El 68% de su actividad está
en Catalunya, y tiene 17 delega-
ciones en España. “El gran poten-
cial de crecimiento está en las ex-
portaciones del lavamanos plega-
ble”, además de buscar nuevos
mercados para instalar sanita-
rios, como la agricultura.c
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Grifols anunció ayer la com-
pra del 49%de la firmaque co-
mercializa sus productos de
diagnóstico en Australia y
Nueva Zelanda por 25 millo-
nes de euros. La compra de la
farmacéutica catalana se reali-
zará mediante la creación de
una empresa conjunta con su
distribuidor local, Lateral
Diagnostics, en la que Grifols
tendrá el 45% del capital pero
el 100%de los derechos de vo-
to, y al que su actual distribui-
dor australiano aportará su
red comercial y sus acciones
en Medion Diagnostics, una
firma biotecnológica suiza lí-
der en el sector de los tests
sanguíneos. El grupo Lateral
Diagnostics prevé facturar es-
te año 20 millones de euros y
triplicará esta cifra en los
próximos tres años.
Según los analistas de JP

Morgan, la nueva filial austra-
liana permitirá aGrifols conti-
nuar comercializando sus
equipos diagnósticos en Aus-
tralia y Nueva Zelanda como
hasta ahora, empezar a comer-
cializar allí la Flebogamma,
un hemoderivado que fue re-
cientemente aprovado por las
autoridades sanitarias austra-
lianas (uno de los mercados
conmayor consumo de hemo-
derivados per cápita) e impul-
sar las ventas de la cartera de
productos deMedion, comple-
mentarios con los de la propia
Grifols, en otros mercados co-
mo Estados Unidos. Para el

banco de inversión, además, la
compra de una red comercial
propia permitirá acelerar la
expansión de Grífols por los
mercados de Asia y el Pacífi-
co. La operación ha sido plani-
ficada por el despacho barcelo-
nés Osborne & Clarke.
Según explicó la compañía

en un comunicado, una vez
consolidada su posición en el
mercado estadounidense, las
prioridades de la compañía
son crecer en América Latina
y en Asia, con China entre los
objetivos de esta nueva etapa.
La empresa ya tiene filiales

propias en Singapur, Malasia
yTailandia, además deuna ofi-
cina de representación en Ja-
pón. Asimismo, la compra re-
fleja el propósito de Grifols de
impulsar su negocio de diag-
nóstico. Para crecer en este
área, la firma ha multiplicado
por tres la capacidad de pro-
ducción de tarjetas DGGel pa-
ra inmunohematología en su
planta de Barcelona.
La firma que preside Victor

Grifols tuvo un beneficio neto
de 121,7 millones de euros en
2008, un 38,7% más, y facturó
814,3millones, con un alza del
15,8%.c
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La firma quiere
potenciar sus ventas
en los mercados
asiáticos y en la
zona del Pacífico

Joan y Marc Miquel con sus cabinas y un lavamanos plegable
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La empresa ha
reducido su plantilla
por la caída del 30%
de sus instalaciones
en la construcción

Polyklyn, alquiler y venta de sanitarios portátiles, factura 10millones

Lavamanospara exportar
Grifols comprauna
comercial australiana
por 25millones


