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Financiacion del
proyecto Nanosost

= El Ministerio de Ciencia e
Innovacion ha dotado con 2,5
millones de euros el proyecto
Nanosost del IQS. Nanosost es
un proyecto del departamento
de ingenieria quimica del 1QS
en materia de seguridad in-
dustrial. El consorcio Nano-
sost esta integrado por 21 miem-
bros. / Redaccion

ASCAMM

Proyecto de
nanometrologia

=El Centro Tecnoldgico de la
Fundacié Ascamm, con sede en
el Parc Tecnologic del Valles,
participa y colabora en el pro-
yecto europeo Co-Nanomet. En
el proyecto participan centros y
universidades de varios paises
europeos y apunta a la difusion
de la nanometrologia en todos
los ambitos. / Redaccion

SERHS

Beneficios de
5,5 millones

=El grupo turistico Serhs tuvo
un beneficio neto de 5,53 millo-
nes de euros en el 2008, el
8,90% menos que en el ejercicio
del 2007, segun la compania.
Serhs registré una facturacion
de 526,47 millones durante el
afio 2008, el 10,50% superior al
ejercicio del afio pasado, de
476,44 millones. / Redaccion

Ramon Bago

GAES

Factura 159 millones
el 2008, un 5,3% mas

=La cadena de centros auditi-
vos Gaes facturo 159,5 millones
de euros en el 2008, un 5,39%
mas, y prevé abrir entre 20 y 30
nuevos locales en todo el mun-
do en el 2009, informo la com-
pafiia, que en el 2008 realizé 51
aperturas (38 en Espafia y 13 en
el exterior). Gaes cuenta ahora
con 519 centros. / Redaccion

Polyklyn, alquiler y venta de sanitarios portatiles, factura 10 millones

Lavamanos para exportar

MAR GALTES
Barcelona

olyKlyn es una empresa
de Terrassa especializa-
daen el alquiler y la ven-
ta de sanitarios portati-
les. El gran tirén y mas de la mi-
tad de sus ingresos se han debido
al sector de la construccién, con
la instalacion de sanitarios y du-
chas a pie de obra; pero esta divi-
sion ha caido un 30% en el ulti-
mo afo. PolyKlyn también insta-
la cabinas en eventos y playas, un
negocio de momento estable.

Pero para asegurarse el creci-
miento la compafiia ha apostado
por un nuevo producto: los lava-
manos apilables y plegables, pen-
sados para grandes acontecimien-
tos populares pero también para
ejércitos, situaciones de emergen-
cia o incluso campos de refugia-
dos. “Nos hemos homologado pa-
ra ser proveedores de la ONU y
la OTAN”, explica Marc Miquel,
responsable de PolyKlyn.

La empresa naci6 hace quince
afos cuando el ingeniero Joan
Miquel y su hijo Marc pensaron
en montar un negocio de futuro.
Marc, que entonces tenia 22
anos, era comercial de motos y se
vio afectado por la crisis del 92.
La familia Miquel tenia un cata-
maran y los recambios venian de
EE.UU., y decidieron preguntar-
le al importador qué negocios
que alli funcionaban podian te-
ner futuro en Espana. Miquel ex-
plica que entonces las constructo-
ras estaban mas preocupadas por
la seguridad que por la higiene, y
que por eso diversificaron en pla-
yas y acontecimientos culturales
y no fue hasta el cambio de siglo
que les llegé el boom de la cons-

~ GEMMA MIRALDA

Joan y Marc Miquel con sus cabinas y un lavamanos plegable

La empresa ha
reducido su plantilla
por la caida del 30%
de sus instalaciones
en la construccion

truccion. Polyklyn dispone de
9.000 cabinas sanitarias para al-
quilar, y se encarga de su limpie-
za y mantenimiento. Desde una
unidad instalada en un jardin fa-
miliar para una boda, hasta las
3.000 que colocé en Valencia por
la visita del Papa.

Al principio Polyklyn cont6
con un tercer socio, pero ahora
es 100% propiedad de los Mi-
quel. “Nuestra ventaja es que es-
te negocio es nuestra actividad
principal, y hemos investigado y
afiadido innovaciones, como la

palanca de activacion con el pie;
o los sanitarios de recirculacion,
que no necesitan estar conecta-
dos a la red”. Miquel explica que
funcionan con liquido neutrali-
zante y ahorran 6.000 litros de
agua por 750 usos.

“Hace ocho afios decidimos fa-
bricar todo aqui: tenemos provee-
dores locales y nosotros ensam-
blamos”. La empresa factur6 10,7
millones en 2008, casi lo mismo
que en 2007: la exportacion su-
mo casi 150.000 euros. En los ulti-
mos meses ha acometido una im-
portante restructuracion: “de 155
personas en mayo, ahora somos
105”. E1 68% de su actividad esta
en Catalunya, y tiene 17 delega-
ciones en Espana. “El gran poten-
cial de crecimiento estd en las ex-
portaciones del lavamanos plega-
ble”, ademas de buscar nuevos
mercados para instalar sanita-
rios, como la agricultura.e

Grifols compra una
comercial australiana
por 25 millones

ROSA SALVADOR
Barcelona

Grifols anunci6 ayer la com-
pradel 49% de la firma que co-
mercializa sus productos de
diagnéstico en Australia y
Nueva Zelanda por 25 millo-
nes de euros. La compra de la
farmacéutica catalana se reali-
zara mediante la creacion de
una empresa conjunta con su
distribuidor local, Lateral
Diagnostics, en la que Grifols
tendra el 45% del capital pero
el 100% de los derechos de vo-
to, y al que su actual distribui-
dor australiano aportara su
red comercial y sus acciones
en Medion Diagnostics, una
firma biotecnoldgica suiza li-
der en el sector de los tests
sanguineos. El grupo Lateral
Diagnostics prevé facturar es-
te afo 20 millones de euros y
triplicara esta cifra en los
proximos tres afos.

Segun los analistas de JP
Morgan, la nueva filial austra-
liana permitira a Grifols conti-
nuar comercializando sus
equipos diagnosticos en Aus-
tralia y Nueva Zelanda como
hasta ahora, empezar a comer-
cializar alli la Flebogamma,
un hemoderivado que fue re-
cientemente aprovado por las
autoridades sanitarias austra-
lianas (uno de los mercados
con mayor consumo de hemo-
derivados per capita) e impul-
sar las ventas de la cartera de
productos de Medion, comple-
mentarios con los de la propia
Grifols, en otros mercados co-
mo Estados Unidos. Para el

banco de inversion, ademas, la
compra de una red comercial
propia permitird acelerar la
expansion de Grifols por los
mercados de Asia y el Pacifi-
co. La operacion ha sido plani-
ficada por el despacho barcelo-
nés Osborne & Clarke.

Segun explicéd la compafiia
en un comunicado, una vez
consolidada su posicién en el
mercado estadounidense, las
prioridades de la compaiia
son crecer en América Latina
y en Asia, con China entre los
objetivos de esta nueva etapa.
La empresa ya tiene filiales

La firma quiere
potenciar sus ventas
en los mercados
asiaticos y en la
zona del Pacifico

propias en Singapur, Malasia
y Tailandia, ademas de una ofi-
cina de representacion en Ja-
pon. Asimismo, la compra re-
fleja el proposito de Grifols de
impulsar su negocio de diag-
noéstico. Para crecer en este
area, la firma ha multiplicado
por tres la capacidad de pro-
duccion de tarjetas DG Gel pa-
ra inmunohematologia en su
planta de Barcelona.

La firma que preside Victor
Grifols tuvo un beneficio neto
de 121,7 millones de euros en
2008, un 38,7% mas, y facturo
814,3 millones, con un alza del
15,8%.@
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Traslados y recogidas gratuitos a la terminal
las 24 h. en menos de 5 minutos.

www.aparcaivola.com T. 933 704 765

- Obra nueva: posibilidad de personalizar acabados
- 577 m2 construidos, gimnasio, piscina, vistas panoramicas
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